PROMOCIA RABATOMANIA -25%

Ogodlne Warunki Promocji:

1) Zasady Promocji:

a)

b)

d)

Organizatorem Promocji jest Asseco Data Systems S.A. z siedzibg w Gdyni przy ul. Podolska 21,
wpisana do rejestru przedsiebiorcdw Krajowego Rejestru Sgdowego pod nr 0000421310 przez
Sad Rejonowy Gdansk-Pétnoc w Gdansku, VIII Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego, NIP: 517-035-94-58, kapitat zaktadowy 120.002.940,00 zt (wptacony w catosci);
Uczestnikiem Promocji mogg by¢ jedynie osoby fizyczne posiadajgce petng zdolnos¢ do
czynnosci prawnych, osoby prawne, jednostki organizacyjne, ktérym przepisy szczegdlne
przyznajg zdolnosé prawng (zwanym dalej tacznie ,,Uczestnikami”, a osobno ,,Uczestnikiem”);
Promocjg objete sg produkty wymienione w pkt 2.1 oraz pkt 2.2 ponizej (zwane dalej tgcznie
,Produktami”, a osobno ,Produktem”). Promocja polega na obnizeniu ceny dla Uczestnika
Produktow okreslonych w pkt 2.1 0 25% (w stosunku do ceny netto). Natomiast warunkiem
przyznania rabatu na Produkt wymieniony w pkt 2.2 wynoszgcy 25% (liczony od ceny netto)
jest zakup jednego z Produktéw okreslonych w pkt 2.1. Rabat, o ktérym mowa w zdaniu
poprzednim jest przypisywany automatycznie po dodaniu przez Uczestnika do koszyka
zakupowego dowolnego Produktu wymienionego w pkt 2.1.

Niniejsza Promocja nie taczy sie z innymi promocjami, czasowymi obnizkami cen Produktow,
jak réwniez udziat w Promocji wyfagcza mozliwos¢ zastosowania przez Uczestnika kodu
rabatowego na dany Produktu.

2) Produkty objete Promocja:

1. Promocjg objete sg nastepujgce szkolenia e-learning umieszczone w Sklepie Internetowym
Organizatora https://sklep.certum.pl :

a) Asertywnosé

b) Efektywny zespodt

c) Elementy zarzadzania czasem

d) Identyfikacja i dotarcie do klienta

e) Kierownik projektu - umiejetnosci przywddcze

f) Komunikacja interpersonalna

g) Obstuga klienta

h) Opanowanie w trudnych sytuacjach

i) Planowanie i prowadzenie zebran

j) Podejmowanie decyzji w projekcie

k) Podstawowe techniki sprzedazowe

I) Porozumiewanie sie w organizacji - komunikacja wewnetrzna

m) Pozyskiwanie klientéw przez telefon

n) Prowadzenie negocjacji

o) Psychologia zachowan konsumenckich

p) Sztuka prezentacji i wystgpien publicznych

g) Technikiinarzedzia zarzagdzania zespotem projektowym

r) Ustugi posprzedazowe

s) Techniki wywierania wptywu

t) Analiza i diagnoza stanu finansowego przedsiebiorstwa

u) Analiza SWOT

v) Budowanie i promocja marki

w) Budzetowanie projektu

x) Efektywnosc¢ ekonomiczna - podstawy

y) E-marketing

z) Marketing

aa) Planowanie dystrybucji i polityka cenowa

bb) Public relations i sponsoring




cc) Ustawa o ochronie danych osobowych
dd) Microsoft Office Word 2010 - poziom podstawowy
ee) Microsoft Office Word 2010 - poziom zaawansowany
ff) Microsoft Office Excel 2010 - poziom podstawowy
gg) Microsoft Excel 2010 — poziom zaawansowany
hh) Microsoft Office Power Point 2010
ii) Microsoft Office Outlook 2010
ji)  Microsoft SharePoint 2013
kk) Pakiet biurowy w pracy handlowca
Il) Szkolenie okresowe BHP dla pracownikéw administracyjno-biurowych
mm)  Szkolenie okresowe BHP dla pracodawcow i oséb na stanowiskach kierowniczych
nn) Szkolenia w e-Akademii Certum
2. Dodatkowag promocjag objete s3 oprogramowania antywirusowe BitDefender
zamieszczone w Sklepie Internetowym Organizatora https://sklep.certum.pl:
a) BitDefender Total Security 2018
b) BitDefender Internet Security 2018
c) BitDefender Antywirus Plus 2018

3) Czas obowigzywania Promoc;ji:

a)

b)

Promocja dla Produktow wymienionych w pkt 2 obowigzuje od 4 wrzesnia 2017 od godziny
12:00 r. do 2 pazdziernika 2017 r. do godziny 15:00 lub do odwotania.

Organizator zastrzega sobie prawo do wczesniejszego zakornczenia Promocji bez podania
przyczyny, przy zachowaniu ochrony praw nabytych Uczestnikdw Promogji.

Ogdlne Warunki Promocji obowigzujg od dnia: 4 wrzesnia 2017 r.



